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“La CPI es una actuacion administrativa
orientada a potencia el desarrollo de
soluciones innovadoras desde el lado de
la demanda a través del instrumento de la
contratacion publica”
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“Cada ano en la UE, los organismos publicos
gastan alrededor del 14% del PIB en contratacion
publica. En Espana, el sector publico gestiona
mediante contratos en torno al 15% del PIB,
168.000 millones EUR”.

La contratacion publica reviste una clara
importancia para la competitividad por su
magnitud, especialmente en sectores como:
energia, transporte, defensa, informatica y
servicios de salud, puesto que el sector publico es
una fuente esencial de la demanda.
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Permite alinear necesidades del sector publico
con capacidades de |+D del ecosistema privado.

* El proveedor no tiene los incentivos apropiados
para invertir en esa “ultima milla” necesaria para
llevar la solucion a mercado, ya que no hay una
demanda explicita que dé cobertura al riesgo de
hacerlo.

* Por su parte, el comprador tampoco se decide a
adquirir soluciones porque no encuentra en el
mercado alternativas disponibles, adecuadas y
econdmicamente viables para abordar los retos.
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FONDOS NACIONALES FONDOS EUROPEOS

P.O.PLURIREGIONAL FEDER REGIONAL MRR - Next Horizonte Europa

Programa FID Planes Regionales CPI GenerationEU

OFICINA CPI (OCPI) DEL CDTI

FONDO EUROPEO D
DESARROLLO REGIC
Una manera de hacer

eneratlon
EU

19n Europea



incotec

) I ! o @ $ : 1 3 B - o (® ! - A
i s & o ¥ e oI {2~ T L ) e : i e Xnat "0 O v B ol W

La CPI es un procedimiento administrativo de contratacion, mediante el cual el
comprador publico licita la contratacion de un producto o servicio:

v Por sus especifidades funcionales / no técnicas.

v Que no exista en el mercado.

v Siendo necesario desarrollar actividades de 1+D+i.
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* El contratante solicita soluciones, lejanas al mercado, necesario un gran esfuerzo
en |+D.

* Permite comparar distintas alternativas tecnolégicas y reducir el riesgo asociado,
desde la fase de diseno y prototipado hasta la validacidn de una primera version.

 Rondas o fases eliminatorias, seleccionando en cada una de ellas las soluciones o
tecnologias que resultan mas prometedoras.

 El comprador publico comparte con las empresas sus riesgos, beneficios,
resultados y DPls.
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* Requiere el desarrollo de tecnologia nueva o mejorada para poder cumplir con los
requisitos demandados por el comprador.

« Sometida a la normativa de contratacion publica, en funcién de su objeto (obras,
servicios o suministros), la Unica diferencia = la adquisicién de algo “innovador”,
con las peculiaridades de definicion del objeto y criterios de valoracion.

* El comprador publico juega el papel de primer cliente de estos nuevos productos o
servicios vy, por tanto, “abre” el mercado, facilitando el escalado comercial.
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La CPP normalmente ird de TRL 3 0 4 hasta la
validacion de sistema o prototipo en entorno
real (TRL 7).

Los contratos de CPTI tendrian por objeto
actividades que van desde esa validacion del
prototipo en un entorno real hasta el desarrollo
del primer prototipo comercial (TRL 8).

Investigacion,
Innovacion o
Desarrollo

Nivel de madurez tecnolégica de
acuerdo a H2020

RL 1: Investigacion basica.

RL 2: Formulacion de la
ecnologia.

RL 3: Investigacion aplicada. Investigacion
Prueba de concepto.

RL 4: Desarrollo a pequeiia escala
(laboratorio).

RL 5: Desarrollo a escala real.

RL &: Sistema/prototipo validado LEEETLI
en entorno simulado.

RL 7: Sistema/prototipo validado
en entorno real.

TRL 8: Primer sistema/prototipo
comercial.

Innovacian

TRL 9: Aplicacion comercial.

Entorno

Entorno de
laboratorio

Entorno de
simulacion

Entorno real

LD
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TAREAS PREPARATORIAS

Diseiic detalle y puesta en marcha de!
_.,,,L,I\)

FINANCIACION
Obtencion de financiacidn para el desarrolio del
proyecto

GESTION DEL CAMBIO

Implantacion de las novedades en la
organizacion

DESARROLLO DE LAS CPM

Desa *e iac ita al mercado y publicacion
del 'n‘f-::r" val de consu 1

‘4 ELABORACION DE PLIEGO

Redaccion y tramitacion 108
\5’75

(3 EVALUACION Y ADJUDICACION

¥ Evaluacion y adjudicacion d
contratos

EJECUCION PROYECTOS

Ejec de los contratos por los
a-,l‘_r::cetaf.cs

1. Tareas preparatorias para el diseno y puesta en marcha del proyecto. Crucial la labor de
exploracion de necesidades a través de mecanismos mas o menos informales (seminarios,
encuentros, ofertas no solicitadas, etc.). En esta fase debe definirse el modelo de gobernanza, el

diseno de la CPM vy el tipo de CPI.
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2. ldentificacion de la fuente de financiacion de los proyectos.

3. CPM, obtener informacion sobre la capacidad del mercado, el estado de la tecnologia e
informar a los potenciales proveedores sobre las necesidades del comprador publico ante
futuras contrataciones. Las consultas también son importantes de cara a orientar las
especificaciones de los pliegos. El informe conclusivo es un documento clave.

4. Redaccion y tramitacion de los pliegos. Se definen los criterios de adjudicacion, alcance
del proyecto, TRLs, requerimientos funcionales, DPIs y mecanismos de comparticion de
riesgos.

5. Plazo presentacion ofertas, evaluacion de las propuestas y adjudicacion del contrato.

6. Ejecucion, seguimiento y certificaciones de fases.
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Breve formulario (8 -10 hojas) que recoge la siguiente

informacion: ANEXO
v' Datos generales de la solucién innovadora. ———
v' Requerimientos funcionales de la misma. wenssesdionsmdimesartoiibe omalie: sl s st
v' Caracteristicas de las entidades proponentes.
v" Definicién del TRL de partida y llegada. T m——
v" Riesgos tecnologicos. __
v" Cronograma basico. e
v' Presupuesto por grandes partidas. e Teonligcs o oo
v' Apartado relativo a los DPIs (preexistentes y prevision a i W

genera r) ) Facha de Inicio
v" Marco normativo/posibles obstaculos o limitaciones. e
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Expediente: CPP002/22

OTRAS ENTIDADES DEL SECTOR PUBLICO>SOCIEDADES, FUNDACIONES y CONSORCIOS ESTATALES=Ministerio de Enargia, Turismo y Agenda Digital=Instituto

Nacional de Cibersegundad de Espaiia (INCIBE)

Organo de Contratacion

Esatado de la Licitacidn

Objeto de| contrato

Presupuesto base de licitacion sin impuestos
Valor estimado del contrato:

Tipo de Contrato:

Codigo CPV

Lugar de Ejecucion

Procedimiento de contratacion

Direccion General del Institino Nacional de Ciberseguridad de Fspafig, S A
(INCIBE)
Resueita

Documento Regulador de Compra Puablica Precomercial. Servicios de D+
en materia de ciberseguridad (actuaciones 2, 3,4, 5y 7) MRR G15 17
137.200.000,00 Euros

137.200.000,00 Euros
Servicios

T3000000-Servicios de invesligacion y desarrollo y servicios de consultoria
conexos., 09000000-Denvados del petroleo. combustibles, slectricidad y otras
fuenies de energia , 15000000-Alimentos, behidas, tabaco y productos
afines  24000000-Productos quimicos., 34000000-Equipos de transports y
productos auxiliares., 35000000-Equipo de seguridad, extincion de incendios,
policia y defensa., 41000000-Agua recogida y depurada., 42000000-
Maquinaria industnal., 48000000-Paquetes de software y sisiemas de
informacion., 60000000-Servicios de transporte (excluido el transporte de
residuos)., 63000000-Servicios de transporte complementarios y auxiliares,
servicios de agencias de viajes. . 64000000-Servicios de correos y
telecomunicaciones., 66000000-Servicios financieros y de seguros.,
72000000-Servicios TI- cansultoria, desarrolio de software, Internet y apoyo
T6000000-Sarvicios relacionados con la industria del gas y del petrdleo.,
B5000000-Servicios de salud y asistencia social., 92000000-Servicios de
esparcimiento, culturales y deportivos.

Espafia - Latn

Abierto

Plataforma de Contratacion del Sector Publico

(contrataciondelestado.es)

https://www.cdti.es/licitacion-cpi

Ademas, las siguientes comunidades auténomas han optado por publicar su perfil del contratante directamente en la Plataforma:

.

E Junta de Comunidades de Castilla-La Mancha y
Castilla-La Mancha sus entidades dependientes

-
lI;!

GOVERN Govern de llles Balears y sus enfidades
ILLES dependientes
BALEARS

g Gobierno Gobierno de Cantabria y sus entidades
de Cantabria d_epend'renies

- EIURAD ALTEROA

¥ MELLLA Ciudad Auténoma de Melilla

FHj Gobierno

decamaras G0ODierno de Canarias y sus entidades

dependientes

' Regidn de Murcia y sus entidades dependientes

%GEN[RALIW Generalitz
N VALENCANA  Gependie

|
JUNTA DE Junta de Extremadura v sus entidades
W EXTREMADURA (o nendientas

GOBIERNO i 5 id i
DE ARAGON Gobierno de Aragén y sus entidades dependientes

o
g!lunw de Junta de Castilla y Leon y sus entidades
Castilay Ledn denendientes

‘aﬂi Ei’
:g: Ciudad Autdnoma de Ceuta y sus enfidades
. dependientss

Principado de Asturias y sus entidades
dependientes

wwmioahe


https://contrataciondelestado.es/wps/myportal/plataforma
https://contrataciondelestado.es/wps/myportal/plataforma
https://www.cdti.es/licitacion-cpi_
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= =007l espama

PUEDE._~
@CDTloficial -

UNION EUROPEA

EXPTE. CPP 06/2021 AB (DCCPI/OCPI) DE LICITACION DE COMPRA PUBLICA PRECOMERCIAL
PARA EL DESARROLLO DE SOLUCIONES INNOVADORAS EN EL AMBITO DE INVESTIGACION Y
DESARROLLO EXPERIMENTAL DE UN ENTORNO DE SIMULACION U-SPACE.

Exp. CPP002/22

PLIEGO DE CONDICIONES DE COMPRA PUBLICA PRECOMERCIAL

El presente documento constituye el pliego de condiciones de la confratacion
precomercial de los servicios de I+D+ (“Compra PUblica Precomercial”) efectuada por el
Centro para el Desarrollo Tecnoldgico Industrial E.P.E. (CDTI) en el expediente de referencia.

Documento Regulador de Compra Publica
Precomercial

Informado por la Abogacia del Estado: 01/07/2021

Servicios de I+D+i en materia de ciberseguridad
(actuaciones 2,3,4,5y 7)

MRR C15.17
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Cuadro de caracteristicas:

v
v

AN

A NENERN

Objeto del contrato.

Presupuesto de la licitacidon. Se describe el presupuesto base total y en su caso por retos,

presupuesto por oferta y nimero de fases.
Garantia. Se indica el valor del % del aval.

Procedimiento de contratacion. Tipo de procedimiento, n° de adjudicatarios por fase, criterios de

adjudicacién (no evaluables y evaluables mediante formulas) y definicion de las fases, entre otros.
Criterios de adjudicacién, asi como puntuacion maxima y umbrales minimos.

Plazo de ejecucion. Se indica la duracidn del contrato y de cada una de las fases.

Presentacion de las ofertas. Modalidad y lugar de presentacion, plazo, idioma, forma (sobres) y

documentacion que se recoge en cada sobre: A (Administrativo), B (Técnico) y C (Econémico).
Solvencia econdmica y técnica.




incotec

Presentacion ofertas:
« Modalidad, forma y plazo de presentacion de las ofertas.

 Contenido de las ofertas.

v DEUC. Entidad dada de alta como “operador econémico” en la
Plataforma de contratacion. Declaracion que certifica la situacion
financiera de la empresa y sus diferentes capacidades para licitar.
Se deben completar aquellos apartados necesarios para el
contrato y firmar electronicamente. Importante indicar si se va a
recurrir a un tercero para demostrar la solvencia.

Declaracion responsable firmada electronicamente.

Acuerdo de compromiso de constitucion de UTE.

Ficha de subcontratacion.

A NENERN

FORMULARIO NORMALIZADO DEL DOCUMENTO
EUROPEO UNICO DE CONTRATACION (DEUC)

Parte I: Informacion sobre el procedimiento de contratacion y
el poder adjudicador o la entidad adjudicadora

En &l caso de bos pros ntos en los que se haya mrammmnvocamoel facion en ef
Diaro Oficial de le Unidn Europes. ia informackin exgida en (3 pars | se obiendra automaticaments. mmaq e BE
utilice el senvicio DEUC alech rm::un; |p ra ge nenary‘I cumplimentsr & DEUC. Referencla dal anuncio wﬂl e {2)
publicado en &l Diania Oficial de la L Europaa

DOUE S ndmero . fecha / ! péagina

Nimeso del ammcio en el DO 5: !

8 no se pubkca una convocatons de lictacdn en el DOUE, el poder adjudcador o la entidad
adjudicadora deberdn consignar ia informacidn gue permita identficar de forma mequivoca el procedimiento
e mmrala ion.

Si la publicacion de un anencio an e Digno Oficial de 1s MME% w:ega‘nasn'aseracm olros dato
que penmitan ident ficar inequlvocamants al procedimiento de contratacsin pn ajermpo, refere & publcacain

INFORMACION SOBRE EL PROCEDIMENTO DE CONTRATACION

La informacidn exigida en k3 parte | se obtendrd automsticaments, siempre que se utilica el senioo DEUC alactrinico
erar y cumplimentar el DEUC. De no ser asl, dicha informacidn deberd ser consignada per &l

Mombre
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Presentacion ofertas:

Memoria Técnica firmada electronicamente.
Anexo DERECHQOS DE PII del Pliego firmado electronicamente.

Modelo de presupuesto de proyecto.
Importe de coinversion y pago de royalties.

No se podra incluir ninguna informacioén en el contenido del sobre B que permita deducir el contenido
del sobre C. La inclusion de la citada informacion podra implicar la exclusion automatica del licitador del

procedimiento por parte de la Comision de Contratacion.
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Uno de los aspectos mas importantes, es cumplir los W

requerimientos de solvencia econdmica y técnica. En esta primera ACCCH

fase de la Oferta, ambos criterios se justifican con el DEUC, no L CY

obstante, durante la fase de Adjudicacion se debera aportar SO‘ NYJN : o

declaracion jurada y documentacion que lo acredite. WBeiny able 1O
andl s

* No se debe estar en causa de disolucion legal.

* El volumen de negocios anual debera ser igual o superior a un % del precio del contrato
en euros en uno de los tres ultimos ejercicios (entre el 50% o el 100%) .

« Seguro de responsabilidad civil por riesgos profesionales. El importe de la pdliza debe ser
equivalente a un % del presupuesto del proyecto (entre el 50% y el 100%).
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Se debe cumplir uno de los dos criterios siguientes:

» Relacidn de los principales servicios de |+D realizados para
terceros de igual o similar naturaleza que los que
constituyen el objeto del contrato en el curso y/o

« Relacion de los principales proyectos de 1+D de igual o
similar naturaleza que los que constituyen el objeto del
contrato en el curso

Como maximo en los 5 ultimos anos y que asciendan a un
importe minimo o % sobre el ppto de la propuesta.

* En el caso de UTE, se atiende al criterio de acumulaciéon (suma de importes) de todas las
empresas. También se puede aportar solvencia técnica de subcontratista.
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Describe la solucion planteada al reto de la licitacion, para todas sus fases, considerando los
requisitos funcionales exigidos del Pliego.

Debe responder a los “Criterios de adjudicacién no evaluables mediante formulas”, lo que
supone un % de la puntuacion total, por ejemplo, 50%.

El Pliego define la estructura, y formato: Ejemplo. Los criterios sujetos a juicio de valor
v" Apartados y descripcién de contenidos. tendran un peso total de 100 puntos sobre 200:
v" Puntuacién maxima para cada apartado. v Descripcion proyecto de 1+D: de O a 55 puntos
v NUmero maximo de paginas por apartado. | v Impacto socioeconémico: de O a 15 puntos.
v’ Tipo de letra e interlineado. v" Plan de Verificacién en entorno operacional: de O
a 5 puntos.
v" Plan de Transferencia de resultados: de 0 a 5
puntos.
v" Presupuesto del proyecto: de O a 10 puntos.
v' Usuarios finales aportados: de O a 10 puntos.
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ANEXO 11. MEMORIA TECNICA (SOBRE B)

Las memorias técnicas han de entregarse siguiendo esta distribucion de contenido:

Nombre del
apartado

1.
DESCRIPCION
DEL
PROYECTO DE
1+

Subapartad
o
1.1
Problema a
resolver

Conteniido que se espera

Una descripcién introductoria de cudl es el caso o
casos de uso que se proponen para resolver la
problematica o necesidad propuestas en el refo.

12 Estado
del arte

Descripcion de los antecedentes v de que el estado
actual de las aproximaciones cientificas, tecnologias
o soluciones existentes sea suficiente y cormrecto,
referenciando las Gltimas invesfigaciones nacionales
e internacicnales que justifican la pertinencia de la
actividad.

13
Funcicnalid
ades

Listado de las funcionalidades mas importantes de
la Solucibn gque pueden ser similares a las
propuestas indicadas como ejemplc en el refo o
pueden ser otras diferentes.

14
Inventario
de
tecnologias

Listado de una tabla a alto nivel del sofiware,
hardware, servicios o material que se va a utilizar
como base en la Solucidn, describiendo brevemente
para cada elemento: (1) nombre (2) fipo:
SWiHW/servicio'material (3) para qué se utifizara en
la Solucion y (4) grado de importancia gue tiene an
el resuliado final.

1.5 Mejoras
técnicas
innovadora
5

Descripcion de aquellas mejoras innovadoras que
aportard la Solucidn propuesta para resolver el
problema. Cada innovacion propuesia, si se desea
que se evalie, debera estar suficientemente
detallada, explicando las ventajas y valor diferencial
que apaorta frente a las Soluciones disponibles en el
mercado.

1.6
Resultado
cedido™ a
INCIBE

Descripcion de activos tangibles o intangibles que se
obtengan como resultsdo del proyecto, cuya
propiedad se cedera a INCIBE. Se explicara el valor
gue tendra segun el licitador, para INCIBE, esta
CEesian.

1.7 Plan de
frabajo

Debera de presentar un plan de trabajo que incluya
(1) los medios materiaies y perfiles anonimizados
puesios a disposicion de cada una de las 3 etapas,
(2) reparto de funciones de cada perfil, (3)
cronograma de tareas, (4) entregables, (5)
indicadores de ejecucion y (6] actividades que vayan
a ser subcontratadas o realizadas en colaboracion
con otra entidad, entre ofras cuestiones, de manera
que =ea posibie una adecuada valoracidn del
criterio.

1.8 Plan de
resgos

Debera de describirse (1) Ia metodologia de gestian
de riesgos que se va a ufilizar, (2) una identificacian

14

Contenido que 88 espera

inicial de riesgos asi como (3) Ias acciones
preventivas y correctivas para solventar o minimizar
su impacto en los resultados.

Debera describirse (1) qué método o referencias va
a ufilizar el licitador para indicar una estimacion def
impacto socio economico del proyecio en la Unidn
Eurcpea a nivel cuanfitstivo, y a continuacian,

il'_: I‘lamS:?;ﬁ propaorcionara los siguientes aspectos concretos: (2) 1
Europea generacion estimada de empleo en profesionales
2 IMPACTO de-l:_licadns a la ::iberse_gqndad. {(3) geqeracidn
S-DGJG e;tlmada 1:_Ie NUEVD Dnnuumll_apto en el ambito de la
ECONGMICO ciberseguridad y (4) generacion estimada de nueva
s cameime de e
escribirse (1) qué actividades del proyecto
ERCHELTL) Enz Ilg‘ﬁ::ﬁ wan a desamollar ofras orga nizacil:u_nﬂs, s_i es _el caso,
up, pyme y {starf-up, pyme u organismos de investigacion), {2}
urg'a nismos | ¥ €N caso aﬁrrnativn,_cﬂmu sg preve el reparto de la 1
it pmple_.dad yexpiultam?n delos resui‘_tadce ger_leradus
investigacio con dichas organizaciones, ¥ (3) como considera el
it icitador gue impaciaran las dos cuestiones
anteriores en dichas organizaciones.
Debera describirse, personalizado al TREL que se
pretende alcanzar con la solecién, (1) que
3 PLAMN DE metodologias va a seguir para la verficacion en
V.ERIFIGACION 3.1 Plan de entorno nperacrfmal del prototipo mnstmldu_ desde
EN ENTORNO uériﬁcacibn un punto de vista funcional. y no funcional™ | 1
OPERACIONAL ({seguridad, mantenibilidad, disponibilidad,
rendimiento, interoperabilidad y usabilidad) y (2) el
plan a lievar a cabo en el proyecto para cumplir con
las metodologlas que ufilizara.
Debera describirse { 1) el nimero de usuarios finales
de los gue se adjunta ANEXDO 5 Modelo de
4. USUARIOS | 4.1 compromiso con entidad usuara final de proyecto de | Variab
FINALES Usuarios 1+D (sobre B} compietado correctamente y (2) el [le [1-
APORTADOS finales frabajo que va a desempefiar cada uno de estos | 3)'™
usuarios en el proyecto respecto al cronograma que
el licitador ha presentado en el Plan de trabajo.
Debera describirse una planificacion de explotacicn
de la solucion una vez finalizado el proyecto dentro
del alcance de la IECPI. El plan debera de recoger
{1) actuaciones propuestas, (2) medios humanos
H;EREEE hﬁ'gngflzrnendcei materiales a utilizar, (3) porcentajes y alcance de l;
CIA 0E | a al fitularidad que comespondera a cada parte de los | 2
RESULTADOS | mercada derechos de propiedad nacidos bajo el ambito del

contrato, (4) previsiones de intemacionalizacion de
fa solucion, y (5) identificacidn de riesgos de
explotacion y tratamiento que se prevé hacer de los
MIiSmos.
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Ejemplo. Los criterios evaluables de

forma automatica tendran un peso

total de 100 puntos sobre 200:

v' Porcentaje de coinversion y
royalties: de O a 90 puntos.

v Se valorard cada ano adicional de
royalties hasta un maximo de 2
anos: de 0 a 10 puntos

* Precio (total de fases)
Plantilla donde se recoge el presupuesto para cada una
de las fases y partidas.

« Retornos econémicos futuros (royalties)

Se suele establecer un minimo del 1% y un maximo del
10% del porcentaje de ventas netas obtenidas por la de
explotacion del resultado de |+D, durante un niumero de
anos que pueden ser minimo 2.

« Coinversion

Corresponde al % del presupuesto del proyecto de 1+D
que esta financiado directamente por el contratista. Se
establece un % minimo.
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ANEXO 4. MODELO DE PRESUPUESTO DE PROYECTOS

ANEXO 7. MODELO EVALUACION AUTOMATICA (SOBRE
C)

(SOBRE B)
Reto al que esta asignado el contrato
Fecha
DATOS DEL LICITADOR U OFERENTE
Nombre: Apellidos: NIF:
Teléfono: Fax: Correo electronico:
Direccion a efecios de prictica de
netificaciones:

{en caso de actuar en representacion)
Entidad mercantil a la que representa:
NIF: Cargo:

DECLARA:

Primero. - Que a todos los efectos debe de entenderse que, dentro de la presente propuesta, ha
sido comprendido no sdlo el precio de ejecucion del objeto de contratacidn, sino asimismo fa
Iotalidad de gastos y compromisos que se definen en el documento regulador para el contratista, a
excepcion del Impuesto sobre el Valor Afiadide, el cual sera repercutido como partida independiente,
indicando el ipo impositivo aplicado, en el documento que presente al cobro.

Segundo. -Que el desglose econdmico del presupuesto del proyecto propuesto es el siguiente:
®  TiTULO DE PROYECTO: [DESARROLLAR POR EL LICITADOR]
= ACRONIMO DE PROYECTO: [DESARROLLAR POR EL LICITADOR]
B PRESUPUESTO GLOBAL DEL PROYECTO: [DESARROLLAR POR EL LICITADOR]

Justificaci
Import 6n valor de 2023 202 202 202
eTotalmercade (5) 4 & &

{

Reto al que esta asignado el contrato:
Fecha

DATOS DEL LICITADOR U OFERENTE

Nombre: Apellidos: NIF:
Teléfono: Fax: Correo electrdnico:

Direccion a efectos de practica de

notificaciones:

{en caso de actuar en representacion)
Entidad mercantil a la que representa:
NIF: Cargo:

DECLARA:

Primero. - Que a todos los efectos debe de entenderse que, dentro de |a presente propuesta, ha
sido comprendido no sdlo el precio de ejecucion del objeto de confratacion, sino asimismo la
totalidad de gastos y compromisos gue se definen en el documento reguiador para el contratista.

Segundo. - Su propuesta respecto:

CRITERIO N, = 7: PORCENTAJE DE COINVERSION + ROYALTIES

Porcantaje

Ofertado (%)

Porcentaje de coinversion: porcentaje del presupuesto del proyecto de 14D
que es financiado directamente por el contratista. %

Porcentaje de royalties: porcentaje calculado sobre la base del presupuesto
del proyecto de 14D gque el coniratista desembolsard durante los 5 afios
posteriores a la finalizacidn del proyecto, a INCIBE, en los términos establecidos
en el apartado de Derechos de Propiedad Intelectual & Industrial, como pago de o
Ia licencia que INCIBE emitira a su favor para la explotacion de los resultados
del proyecto de 1+D. Durante cada uno de los 5 afios posteriores el confratista
desembolsara la quinia parte del porcentaje ofertado.

CRITERIO N. ° 8: AUMENTO DEL PLAZO DE ROYALTIES

Indicar si o no

Se oferta un ano adicional de royalties & favor de INCIBE en las mismas
condiciones ofertadas en el criterio n° 7 anualizado
Se oferta dos afios adicionales de royaities a favor de INCIBE en las mismas
condiciones oferfadas en el criterio n® 7 anualizado




PREPARACION DE LA OFERTA

incotec TIPs
1. Seguir los resultados de la CPM, analizando el Informe Conclusivo.

2. Valorar capacidades técnicas propias y necesidades de colaboracion.

3. Analizar la solvencia econdmica propia.

4. Lectura “detenida” del pliego y retos.

5. Elaborar un check list por sobre.

6. Realizar un cuadrante de las ponderaciones de los sobres B y C.

7. Dedicar tiempo a los contenidos de la memoria, OJO que se pide, como y

o o2

puntuacion de cada apartado.

Revisar TRL de inicio y llegada de la solucion.

Dedicar tiempo a la definicion del presupuesto, cuidado concepto de valor
de mercado, % coinversion y royalties, capacidad de financiacion fases.

10. Revision compromisos de resultados.



incotec

Se califica la documentacidén acreditativa del cumplimiento de los ’ ”__ﬁd
requisitos previos. La Mesa de Contratacion publica una serie de documentos £S5 EVALUA
con los cuales hace un pronunciamiento expreso sobre las ofertas admitidas y ‘\ [l
las rechazadas y los motivos del rechazo: \ Pus
v Comunicacion de admision o exclusion definitiva. Ff
v' Acta de la mesa de contratacion.

Una vez admitidas las ofertas, la Mesa hace entrega de la documentacion del sobre B al
Grupo Técnico de Trabajo que se encarga de su analisis y valoracion.
Se publica el “Informe de valoracion de ofertas”, recoge la valoracién y la puntuacién de la Oferta
sobre criterios de adjudicacion no evaluables mediante férmulas.

Acta de la mesa de contratacion (Sobre B y C), con la puntuacion de ambos.
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Documentacion requerida para ser adjudicatarios (10 dias habiles tras recepcion del requerimiento)

e Escrituras de la sociedad, debidamente inscritas.

 C.ILF. de la entidad y D.N.I. del firmante.

 Poderes del firmante, debidamente inscritos.

 En caso de UTE, escritura de constitucion y CIF de la misma.

« Declaracion responsable del licitador que acredite el volumen anual de negocios en el ambito al
qgue se refiera el contrato.

« Copia de las cuentas anuales de los ultimos 3 anos concluidos.

« Justificante de la existencia del seguro de responsabilidad civil por riesgos profesionales.



incotec

« Declaracién Jurada solvencia técnica (servicios de 1+D realizados para terceros y/o proyectos
de 1+D) acompanada de los documentos acreditativos de la prestacion.
Tanto los servicios como proyectos deben guardar relacion con el objeto del contrato.

« Acreditacion de solvencia a través de medios terceros. Compromiso de estas entidades, ante
Notario (Acta notarial de manifestaciones).

* Declaracion jurada derechos pre existentes que aporta

Mediante aval bancario (entre el 3 y 5% importes contrato).

Declaracion jurada colaboradores.



incotec

a) Firmado el contrato, se inicia la ejecuciéon del Proyecto, en un proceso de CPP
efectua en diferentes Fases, sucesivas y eliminatorias.

b) En el Pliego se dedica un apartado a la Ejecucion del Contrato, donde se definen
sus caracteristicas (fases, criterios de verificacion de ejecucion, cumplimiento del
contrato y pago, obligaciones del adjudicatario, etc.).

c) Importante la periodicidad en el seguimiento, formatos, reuniones, seguimiento
de indicadores, resultados y “saltos de TRL".

d) Muy importante la gestion de solicitudes de cambios.

e) Posible Informe de Certificacion como 1+D y TRLs.



e
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: ADJIUDICACION, CONTRATO Y
incotec SEGUIMIENTO. TIPs

Adelantarse en la preparacion de la documentacion de adjudicacion.
Garantia definitiva.

Considerar un plan de financiacion del proyecto, en funcion de la prevision
de pagos.

Analizar la necesidad de contar con recursos de terceros.

Revision en detalle de las partidas comprometidas del presupuesto,
posibles modificaciones.

Compromisos a nivel de resultados y DPIs.

Revisar el proceso de certificacion del contrato y pagos.

Importante el compromiso de los usuarios (si se exigen).



Incotec

INNOVACION EFICIENTE

KOLN
Elly-Heuss-Strasse 18
D-50129 Bergheim
Tel. (+49) 173 37 02234

BARCELONA

C/ Carabela “La Nifia” 22, bajos
08017 Barcelona

Tel. (+34) 932 064 600

VALENCIA

C/ Alvaro de Bazan, 10 - 12
Pasaje Luz, entresuelo
46010 Valencia

Tel. (+34) 961 318 394

www.incotec.es

VITORIA

C/ Cercas Bajas, 13,01001 Vitoria-Gasteiz,
01001 Vitoria - Gasteiz (Alava)

Tel.: (+34) 945232 280

BILBAO

Edificio Ercilla

C/ Rodriguez Arias, 23-5° oficina 1
48011 Bilbao (Vizcaya)

Telf. (+34) 946 792 288

SEVILLA

Avda. Blas Infante, 6.
Edificio Urbis, 7°-B
41011 Sevilla

Tel. (+34) 954 456 688

VIGO

Travesia Corufia, N° 4 Bajo.

36208 Vigo (Pontevedra)
Tel. (+34) 986 247 645

www.incotec.de

Y

ZARAGOZA

Av. César Augusto, 44 - 3% planta, Of. 2.
50004 Zaragoza

Tel. (+34) 976 958 475

MADRID

Glorieta de Quevedo 9, 7° A
28015 Madrid

Tel. (+34) 915 596 088

in


http://www.incotec.es/
http://www.incotec.es/
http://www.incotec.de/
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